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El problema de las unidades a producir
El presupuesto de producción constituye un estimado de la cantidad

de bienes que la empresa debe fabricar durante un periodo de tiempo

determinado. Para esto es necesario convertir el volumen de ventas

planeado en términos de unidades a producir como base para pre-

parar los presupuestos de los distintos aspectos de la actividad fabril.

Una vez aclarada la cantidad que se debe producir hay que incluir los

costes que conlleva la producción de esta cantidad de unidades,

como pueden ser los costos de las materias primas y de su

transformación, incluyendo el uso de recursos tecnológicos y de

recursos humanos.

Para desarrollar correctamente un plan de producción es necesario

adoptar ciertas políticas relacionadas con la búsqueda de eficiencia y

estabilidad en el proceso de fabricación.

Solución Oracle Hyperion Planning
Para ello, Oracle cuenta con una solución de planificación y presupuestación llamada Hyperion Planning (O

PBCS en la nube). Gracias a esta solución, se puede automatizar el proceso completo de

construcción del presupuesto.

HOJA 
PRODUCTO

El cálculo del presupuesto de producción debe llevarse a cabo para cada tipo de producto en particular y

teniendo en cuenta el número de unidades físicas. Las bases para realizarlo con éxito son las siguientes:

� Determinar las necesidades totales de producción, lo cual se debe expresar en número de productos

finalizados.

� Establecer la capacidad de trabajo de la compañía y del equipo o los equipos a los cuales se les haya

destinado alguna tarea relacionada con el proceso de producción.

� Definir la disponibilidad de mano de obra y de materias primas.

� Analizar las potenciales consecuencias, tanto negativas como positivas, de la duración del proceso de

fabricación.



Qué aporta una solución de Hyperion Planning
Lo primero se integra con los sistemas fuentes (ERPs, BI, BBDD...) que contengan la información histórica y con el

sistema que contenga el presupuesto de ventas (Idealmente Hyperion Planning). A continuación, mediante el motor

de cálculos que proporciona Hyperion Planning, y la interface (Web o Excel) que permite introducir datos

manualmente al modelo, se calcula la cantidad de unidades a producir de cada referencia.

Seguidamente, basándose en los costes estándars y pudiendo estimar variaciones en el futuro, se incluyen los

diferentes conceptos de coste que afectan a la producción completa de cada artículo: coste de las materias primas,

la energía, la mano de obra, el etiquetado y el envase e incluso se pueden añadir los costes operativos.

Hyperion Planning ,además, permite estandarizar este proceso mediante un flujo de trabajo de manera que cada

responsable siga el proceso paso a paso y no haya variaciones entre unos y otros.

En resumen:

• Integración automática con casi cualquier sistema fuente.

• Motor de cálculo para prorrateos y estimaciones ad hoc.

• Proceso de flujo de trabajo estandarizado.

• Simulaciones de costes para anticiparte a los riesgos de variaciones de precios (Ej: Encarecimiento de alguna

materia prima).

• Herramienta multi-versión para analizar diferentes propuestas de presupuestos.

Beneficios
1. Ahorro de tiempo de construcción del presupuesto.

2. Incremento del tiempo de análisis de los procesos

para detectar ineficiencias y posibles mejoras.

3. Evitar riesgos futuros mediante simulación de

escenarios que permiten hacer previsiones de

cambios en los componentes del presupuesto (Ej:

variación de precios)

Neteris es una consultora de sistemas de la información que ofrece servicios de análisis, transformación y gestión de necesidades de negocio 
mediante la optimización de procesos y la implementación de la tecnología adecuada a la realidad de sus Clientes

En Neteris somos plenamente conscientes de que el mercado y el grado de madurez de las organizaciones son factores que condicionan tanto 
sus
necesidades como las posibles soluciones, por ello hemos desarrollado nuestra propia metodología NIDA (Neteris Insights, 
Diagnostics & Actions) que tiene como principal objetivo adaptarnos rápidamente a la realidad, al contexto y a la estrategia de las 
compañías, maximizando el ROI que podemos ofrecer a corto plazo y el valor de nuestros servicios.

Hoy confían en nosotros más de 60 compañías de todo el mundo por nuestra profesionalidad, compromiso y eficiencia. Neteris es una 
compañía con capital 100% español y una facturación anual de 4 millones de euros.

Para más información póngase en contacto con nosotros a través de marketing@neteris.com o visite nuestra web: neteris.com

¿Por qué Neteris?
1. En Neteris contamos con un equipo de EPM (Enterprise Performance Management) 100% certificado en

soluciones Oracle.

2. Estamos preparados para asumir el reto de ayudar en el crecimiento de las empresas, aportando tanto

herramientas de calidad e innovadoras para el cliente, como buenas prácticas y mejoras en los procesos de

toma de decisiones que permitan manejar los negocios.

3. Por nuestra metodología NIDA (Neteris Insights Diagnostics Actions): que tiene como principal objetivo

adaptarnos rápidamente a la realidad, al contexto y a la estrategia de las compañías, maximizando el ROI

que podemos ofrecer a corto plazo y el valor de nuestros servicios.

4. La integración automática con el presupuesto de

ventas que permite actualizar el presupuesto de

producción de forma inmediata ante una actualización

del presupuesto de ventas.

5. Crea diferentes versiones del presupuesto y las

almacena en la base de datos. Compararlas,

analizarlas, y vuelve a una anterior de forma inmediata.


